CARTOGRAPHIE METIERS DES FOURNISSEURS

——VOS BENEFICES—

4+ Economie
+ Gain de temps
+ Qualité

Consultez le bon fournisseur, sur le bon métier, a chaque besoin

> Classez vos fournisseurs par lot, par métier, voire par profil.

> Définissez une classification fournisseur par fournisseur, au plus pres de leur spécialité réelle.
> Automatisez vos regles de consultation par métier : le bon panel se propose de lui-méme.

> Affinez votre sélection avec des criteres de qualité, de taux d'engagement ou de temps de
réeponse.

> Obtenez une vision précise de ce que propose réellement chaque fournisseur.

~—— VIE D’ACHETEUR —

Pour un besoin en mécanigue,
OBMS me propose d'emblée
ma liste 1 de spécialistes ;

pour du développement
logiciel, c'est une autre liste 1,

+
EN CHIFFRES + : dédiée, qui s'affiche.
(IT, Cyber, IA, Ingénierie, Marketing, RH, Consell...)

J'affine ensuite sur la qualité ou
le temps de réponse.
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LES PLUS + . Couplez la cartographie métiers a un référencement dynamique

~ de prix partiel, métier par métier : vous négociez au plus juste sur Y
chaque spécialité, sans rouvrir tout votre panel.

Les innovations OBMS a découvir ou redécouvrir
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- NOTRE CONSEIL \

Classifiez vos fournisseurs selon leur spécificité réelle, pas selon I'habitude
ou le volume passe.

Une cartographie fidele au terrain garantit gue chaque consultation part
vers les fournisseurs réellement compétents et permet, de plus,
un référencement dynamique de prix ciblé, métier par métier.

En savoir + 0 P SE
° m T Intelligence At Work \\R



https://www.opase.com/demande-de-demonstration/
https://youtube.com/@opasesas7211?si=8CEp4AtoDMt-WBKc
https://www.linkedin.com/company/opase/
https://www.prestationintellectuelle.com/

