REFERENCEMENT DYNAMIQUE DES PRIX

. . . . ——VOS BENEFICES—
!frﬁsm Des tarifs toujours au prix du marche + Economic

+ Gain de temps

Pourquol ¢ca fonctionne ?

» Les fournisseurs se positionnent face au marché,
favorisant une mise en concurrence transparente.
> Les négociations se font en plusieurs tours, Référencement

avec des indicateurs clairs.
Profil B32.1

> Les décisions reposent sur des données objectives Réponse fournisseurs :
et partagées garantissant equité, performance

et maitrise des dépenses.

Comment ca fonctionne ?

> Avant : cadrer (quels profils, guels fournisseurs,
nombre de tours)

> Pendant : comparer et négocier (vision marché
Instantanée, négociation factuelle, analyse d'impact)

> Apres : exploiter (zéro ressaisie, application en 1 clic) ——VIE D'ACHETEUR——

Je lance un nouveau
réeféerencement en quelques
minutes.

UN BENEFICE COLLECTIF

. o Les prix de marché me donnent
> Acheteurs : focus sur |a stratégie et non sur les fichiers.

une vision claire et instantanée,

> Fournisseurs : cadre transparent et équitable. qui guide mes négociations et
m'aide a définir la melilleure
> Opérationnels : acces aux meilleurs prix du marché. stratégie d’'achat.

Le processus reste
transparent et équitable pour
LES PLUS AVEC OBMS mes partenaires, tout en

garantissant |'efficacité,
la maitrise des dépenses
et le service optimal pour mes

opérationnels.
- .

Prix a jour en ~N

Les innovations OBMS a découvir ou redécouvrir
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Mesurez Immeédiatement des économies potentielles et prenez les bonnes décisions.

+
EN CHIFFRES + :

d'économies constatées

- — r NOTRE CONSEIL <

En se concentrant sur les profils les plus stratégiques et les postes de dépenses
clés, réalisez un référencement dynamique partiel ou total
et ainsi maitrisez vos couts durablement.

En savoir + O P SE
° m T Intelligence At Work \\R



https://www.opase.com/demande-de-demonstration/
https://youtube.com/@opasesas7211?si=8CEp4AtoDMt-WBKc
https://www.linkedin.com/company/opase/
https://www.prestationintellectuelle.com/
https://youtu.be/wk6tyNu1Mm8

